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Bassat Ogilvy concluye con la sexta entrega de su cuadernillo, su iniciativa 'Bassar Ogilvy
ante la crisis'. En el último de los manuales nos dan consejos para poder mejorar los
resultados del personal de ventas.

 

¿Es posible aumentar los beneficios incluso vendiendo menos? Sí. ¿Y sacar una ventaja competitiva
gracias a nuestro personal de ventas? También. En el último cuadernillo de Bassat Ogilvy se exponen los
caminos posibles para ir más allá de recortar gastos y optimizar el rendimiento de los vendedores.

 

Además de la optimización del presupuesto, se explica cómo obtener mejores resultados con la
publicidad, estrategias inteligentes en tiempos difíciles para medios digitales en periodos de recesión
económica, cómo aprovechar la influencia digital para impulsar las ventas y la reputación y cómo
convertir a la gente que va de compras en compradores reales.

 

Ahora, para todos aquellos interesados en el tema, el grupo que preside Enric Pujadas ha colgado todo el
material en la web www.ogilvyfrentealacrisis.com
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